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B-2-B-Modell
in der Fordertechnik

Online-Beschaffungsprozesse

werden erst dann komfortabel
und effizient, wenn der Kunde
problemlos und schnell zuver-
lissige Daten iiber Verfiigbarkeit

ab Lager, Mengenrabattstaffeln
sowie Lieferzeit bei Bestellung
bekommt. Daher hat die Hadi
GmbH (Groferlach) ihren On-
lineshop www.movet.eu fiir Pro-
dukte wie Stellfiile, Ketten oder
Flanschlager  sowie  weitere
Komponenten der Fordertechnik
an das unternehmensinterne
Warenwirtschaftssystem ange-
koppelt. So kann der Einkiufer
vor Bestellung dieser Kompo-
nenten, die auf Kundenseite
hiufig als C-Teile gehandelt
werden, direkt online priifen,
welche Mengen er in welcher
Zeit und insbesondere auch zu
welchen Konditionen geliefert
bekommen kann. Da auch Staf-
felpreislisten angebunden wur-
den, konnen auch gréfere Be-
stellmengen mit entsprechenden
Mengenrabatten online abgewi-
ckelt werden. Analysten der
Aberdeen Group gehen davon
aus, dass durch die Automatisie-
rung der Beschaffungsprozesse
fiir C-Teile bis zu 70 Prozent der
Verwaltungs- und  Beschaf-
fungsprozesskosten gespart
werden konnen. Auch wenn sich
diese Daten auf E-Procurement
beziehen, ist ein ausgereifter
Onlineshop mit umfassenden
Produktdaten und einem kom-
fortablen  Bestellmanagement
ein Weg in diese Richtung: Zu-
sitzliche Effizienz und mehr Be-
dienkomfort bietet das On-

lineshopping bei www.movet.eu
langfristig ndmlich auch durch
die neu integrierte Historienver-
waltung fiir registrierte Kunden.
Als Zahlungsmethoden werden
derzeit Vorkasse oder Paypal an-
geboten. Bei verifizierten Be-
standskunden ist die Zahlung
auch per Rechnung méglich. Da-
ritber hinaus kénnen individuel-
le Bestellkonditionen auf Ab-
sprache jederzeit auch individu-
ell vereinbart und hinterlegt
werden. Das B-2-B-Modell setzt
auf den Bedarf der Kunden auf,
dass aktuellste Produktinforma-
tionen zu 100 Prozent online
verfiigbar sein sollten.
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